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Warum eine Partnerschaft mit DriveLock? 
 
Erfahrung in verschiedenen vertikalen Märkten  
 

 1999 gegründet, HQ: München 
 3.000.000 Endgeräte                                                              

 3.000 Kunden in 30 Länder 

 Kunden mit bis zu 180.000 Endgeräten 

 

Next Generation Endpoint Security Plattform  
  

 Made in Germany und „ohne Backdoor“ 

 Extrem granulare Konfiguration im Device Control für USB und anderen Schnittstellen  

 Verschlüsselung von Festplatten (BitLocker Management) und Daten  auf  mobilen  Datenträgern 

 Mit Applikationskontrolle und  integrierter Artificial Intelligence können Applikationen und Geräte 

umfassend geschützt  werden 

 Voll integrierte Endpoint Protection und Endpoint Detection & Response Plattform 

 Unsere Endpoint   Protection  Plattform  unterstützt unterschiedliche Betriebssysteme,Clients/Devices   

 Unsere Lösung gibt es klassisch On-Premise oder als als umfassender Managed Security Service aus 

der Cloud 

 

Begeisterung, Teamgeist, Leistung, Kundenorientierung, Wertschätzung und 
eine offene Kommunikation mit unseren Partnern 
 

 Weltweites Partner Programm  

 Partner Portal mit Partnerprogramm-Informationen, Marketing- und Vertriebs-Tools 

 Wettbewerbsfähige und stetige Partner Rabatte 

 Projektregistrierung 

 Marketing Development Fund (MDF) Programm zur finanziellen Unterstützung für die Partner Lead 

Generierung 

 DriveLock Vertriebs- und Marketing Unterstützung 

 Vertriebliches und technisches Schulungs- und Zertifizierungsprogramm 

 Erweiterter technischer Support 
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Auszug aus der DriveLock Vorteile und Voraussetzungen Übersicht 
 

 
 
DriveLock Partner werden 
 
Wir laden Sie hiermit ein, sich noch heute dem DriveLock Team als DriveLock Partner anzuschließen! 
Gemeinsam können wir in profitable neue Märkte expandieren und neue Kunden gewinnen. 

 
 Schritt 1: Beantragung Ihrer Partnerschaft  

 

 Schritt 2: Finalisierung & Business Planung 

 Schritt 3: Enablements des Vertriebs 

 

 Schritt 4: Schulung & Zertifizierung  

 
Bei Fragen oder weitere Informationen stehen wir Ihnen unter partners@drivelock.com gerne zur Verfügung. 
 
 
 
 
 

HAUPTSITZ 
 
DriveLock SE 
Landsberger Str. 396 
81241 München 
Office: +49 (89) 546 36 49-0 
Fax: +49 (89) 546 36 49-30 
info@drivelock.com 

FIRMENSITZ APAC 
 
DriveLock Software Pty Ltd. 
Level 11 
66 Clarence Street 
Sydney NSW 2000, Australia 
Office: +61 2 8705 5429 
info@drivelock.com 

FIRMENSITZ AMERICA 
 
DriveLock Inc. 
4900 Hopyard Road, Suite 100 West Lobby 
Pleasanton, CA 94588 
Office: +1 (855) 770-5625 
info@drivelock.com 
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Partner Level Expert 
Partner

Professional 
Partner

Premium 
Partner

Reseller  
Partner

Technologie
Partner

Programm & Operations Support     
Business Planung / Review     
DriveLock Partner Portal Zugang     
Projekt Registrierung     
NFR-Lizenzen     
Vertriebsschulungen     
Produktschulungen     
Marketing Development Funds (MDF)     
Leistungsanreize
(Partner / Sales Awards, zusätzliches MDF Geld)     
DriveLock Partner Newsletter     
Public Relations Möglichkeiten     
Marketing Tools und Broschüren     
Partner Logo auf DriveLock Partner Webseite     
DriveLock Logo auf Partner Webseite     
DriveLock Konferenz Sponsorship, Ausstellung     
DriveLock Partner Product Advisory Board auf Einladung auf Einladung auf Einladung  auf Einladung
Discount unternehmensinternen Nutzung     


